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Agenda

❑ Overview

❑ Business plan 2023-2027 (ABSTRACTS DI ESTREMA SINTESI)

❑ Piano di investimenti

❑ Andamento Settore Economico
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TERMSHEET CPL - PERCORSO DI ACCELERAZIONE
PRIMO MESE SECONDO MESE TERZO MESE II TRIMESTRE III TRIMESTRE  

IV TRIMESTRE

❑ Realizzazione TERMSHEET
      ERR – BPLAN MASTER

❑ «Finanza Ponte a supporto fasi 
«3-4-6» su banche ed altri 
intermediari finanziari cd: 
FINTECH IFIS FINTECH, OPYN,, MCC FAST, 

CREDIMI, ENEL X , OCTOBER, IGEA DIGITAL BANK

❑ Finanza scopi produttivi e supporto fase «5» con  Banche tradizionali con sede 
in Italia  

Roll-out

❑ SVILUPPO COMMERCIALE 
ACCELERA (INCLUDE GARE E APPALTI e MATCHING 

INTERNO TRA AZIENDE ACCELERATE)

Roll-out❑      CLUB INVESTITORI ACCELERA 

Roll-out

❑ PRIVATE EQUITY RESEARCH
❑ IGI INVESTIMENTI GROUP
❑ CRIPTOLENDING
❑ INNOVATECH

Roll-out

REDAZIONE Q1 – Q2 – Q3 – Annual Report1
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❑ Rinnovo attività con integrazione 
documentale

NO ACTION

2)bis
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Overview

La Atriums nasce nel 2022 a valle di un epocale cambiamento delle abitudini personali e nel mondo del lavoro. Oggi è un 
progetto nelle sue iniziali fasi evolutive con App già scaricabile. Seppure sia un progetto in avviamento, ha già raccolto un ampio 
consenso sia tra i Service Provider che tra i Clienti nella zona torinese, ora è al lavoro per attrarre i giusti investitori che 
consentano un ramp-up esplosivo a livello internazionale. Atriums nasce con l’obiettivo di rendere efficiente la vendita e 
l’erogazione di servizi da parte di professionisti e piccole imprese ma anche di persone che prestano servizi in modo occasionale, 
attraverso la gestione organizzata dei propri impegni, con un booking immediato e con una totale protezione delle regole di 
ingaggio, prima di tutto per il cliente e poi per il Service Provider.

La Atriums, con sito www.atriums.com, presenta ai propri clienti il proprio catalogo servizi offrendo una descrizione dettagliata 
delle tecnologie impiegate e mostrando tutte le varie opzioni disponibili. 

I punti di forza dell’azienda sono una corretta impostazione del marketing mix ed un organizzazione coerente alle attuali 
caratteristiche.

Allo scopo di far evolvere l’azienda sotto i profili reddituali e dimensionali, la Atriums ha pianificato un programma di  
investimenti significativi finalizzati a migliorare il proprio posizionamento mediante gli interventi ipotizzati nel Business Plan in  
corso di elaborazione e stabilizzazione che nel presente documento vengono indicati in maniera sintetica.
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TOP PLAYERS DEL MERCATOCONSISTENZA DEL MERCATO

VANTAGGIO COMPETITIVO VALORE DISTINTIVO 
<

• ProntoPro
• Cronoshare
• Ti-aiuto.it

Matrice del mercato di riferimento

• Iscritta come StartUp Innovativa.
• Favorisce la mobilità globale garantendo trasparenza anche 

fiscale alle transazioni su app.
• Copertura di ogni servizio alla persona, dal pet ai minori, 

dall’estetica alle attività formative, dalla casa ai professionisti

• Il mercato dei servizi nel 2022  ha raggiunto un valore di 69,9 
milioni di euro in Italia;

• Il mercato continuerà a crescere fino al 2031 con un tasso di 
crescita annuale composto (CAGR) del 6%.

• Il mercato dei servizi mondiale è previsto in forte crescita 
particolarmente sul segmento dei servizi sociali assistenziali agli 
anziani

• I trend del mercato è fortemente orientato su welfare secondario 
(anziani e minori) integrato

• Lo scambio dell’offerta e domanda è sempre più digitale (via 
app) con progressivo abbandono della fisicità;

• La spesa dei consumatori in-app, infatti, raggiungerà 270 
miliardi di dollari su App Store e Google Play entro il 2025
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 LE 7 P DEL MARKETING VALORE DEL CLIENTE 

� PRODOTTO L’azienda ha creato un marketplace con App che mette in diretto contatto domanda – offerta su ogni e 
qualsivoglia servizio alla persona.

� PREZZO L’azienda si colloca in una fascia di prezzo media.

� PROCESSO L’azienda copre l’intera filiera produttiva, dalla progettazione al controllo del servizio finale.

� DISTRIBUZIONE La distribuzione è nazionale.

� ORGANIZZAZIONE Atriums Marketplace, società a Responsabilità Limitata con Unico Socio. Viale Rimembranza 28, 12068 
Narzole, CN, Italia- Partita IVA IT04031370044 – AU Ponziano Ciampi

� PERSONALE L’azienda si deve strutturare di dipendenti e il CEO è Ponziano Ciampi.

� COMUNICAZIONE Sito web, Social Network (Lindedin, Facebook, Twitter, Instagram).

Struttura competitiva dell’azienda
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PRINCIPALI ASSI DI INTERVENTO  GESTIONALI 
–  MIGLIORAMENTO DELL’ENTERPRISE VALUE  - 
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Business Plan 2023-2027

Atriums Marketplace S.r.l.
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Premessa (1)
Il presente documento, coerente al piano tattico già in implementazione, ipotizza un’ambizione dell’attuale gruppo imprenditoriale 
finalizzata a diventare leader nel settore di riferimento.

Vengono, in ogni caso, riportati i risultati dei nuovi assi di miglioramento individuati nonché la distribuzione di canali alternativi allo 
scopo di evidenziare da subito l’impatto operativo sulle revenues.

Il modello di sviluppo dei nuovi canali di business è in coerenza con il Piano industriale di sviluppo quinquennale in corso di 
elaborazione da parte del gruppo imprenditoriale e che potrebbe condurre alla seguente evoluzione di sintesi. 
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Premessa (2)
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I risultati attesi (1)
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I risultati attesi (2)
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I risultati attesi (3)
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I risultati attesi (4)
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I risultati attesi (5)
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I risultati attesi (6)
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I risultati attesi (7)
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I risultati attesi (8)



20

I risultati attesi (9)
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I risultati attesi (10)
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I risultati attesi (11)
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Piano di investimenti



25

Piano di investimenti
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Piano di investimenti
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Piano di investimenti
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Piano di investimenti
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Andamento Settore Economico (1)
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Andamento Settore Economico (2)
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Andamento Settore Economico
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Andamento Settore Economico
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Andamento Settore Economico
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Andamento Settore Economico
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Enterprise Value ricalcolato con azione di ACCELERAHUB 



Documento a cura di:

direzione@accelerahub.com

+39 06 86356407

FOLLOW


