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Nell'ambito del sistema di accelerazione riservato al Cliente € prevista una specifica fase denominata Fase 4
equity crowdfunding dedicata ad acquisizione di risorse di capitale di rischio, su progetti specifici gia
accennati nel Business Plan elaborato per conto del Cliente stesso.

In quest’ambito per la ITALIANA CARBURANTI SPA (ITA.CA.), societa attiva da oltre 7 anni nel settore
della vendita e distribuzione di prodotti petroliferi B2B e B2C, si propone I'acquisizione di Euro 5.000.000 di
capitali mediante equity crowdfunding per I'implementazione del seguente progetto:

Creazione di una divisione interna di servizi di emissione di carte di credito prepagate denominata: ITACARD
ALL INCLUSIVE per curare l'emissione di carte NOE’ (NOLEGGIO ed ENERGIA) che prevedono sia diritti di
rifornimento dall’elettrico ai carburanti, nonché servizi extra come il noleggio del mezzo sia privato che
commerciale a breve/medio/lungo termine.

Applicazioni similari sono presenti con successo consolidato in USA, India ed anche in Italia il mercato inizia a
svilupparsi muovendo i primi passi.

L'esperienza di ITA.CA. SPA nella vendita e distribuzione di prodotti petroliferi e di energia consente di
affermare che il suo ingresso nel mercato specifico potra dare una svolta al comparto.

Le quote societarie sottoscritte con la presente operazione saranno pari al 10% della ITALIANA
CARBURANTI SPA (considerando la valorizzazione prudenziale dell'azienda effettuata dai sistemi esperti
di IGlI INVESTIMENTI GROUP). L'operazione puo essere anche riconfigurata come newco specifica
controllata dalla ITA.CA. SPA.

Tale forma di finanziamento - sottoscrivibile anche in piccole quote - assolutamente trasparente e garantita
da piattaforme italiane iscritte alla CONSOB, é disciplinata dal regolamento UE 2020/1503 DEL 7.2.2020.
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Il nuovo modo di avere un'auto con tutto compreso
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®
e ACCELERA

[ )
Qp®

AGENDA

» PREMESSA

» ANALISI DELL'INIZIATIVA
* Validazione del Progetto imprenditoriale

=  Analisi del mercato

= Club Investitori

» BUPS *##*

= Vantaggidell'operazione



OVERVIEW

ITALIANA CARBURANTI SPA (ITA.CA.), finora concentrata esclusivamente sulla
fornitura di carburanti ai propri punti vendita, € in procinto di lanciare una novita
strategica che trasformera l'esperienza di rifornimento dei consumatori.

Il nuovo servizio, ITACARD ALL INCLUSIVE, proporra un sistema di carte prepagate
avanzato sia cartaceo che digitale, offrendo non solo la tradizionale vendita di
carburante e I'opzione di ricarica energetica per veicoli elettrici, ma anche un servizio di
noleggio immediato (elettrico, full hybrid, mild hybrid).

Alla stazione di servizio, i clienti potranno optare per lasciare il proprio veicolo in ricarica
e, durante I'attesa, avvalersi di un'automobile a noleggio, gia carica e pronta all'uso.

Tale servizio all'avanguardia e stato ideato per ottimizzare i tempi dei consumatori,
migliorando significativamente la loro esperienza e incentivando una fidelizzazione
duratura attraverso un'offerta di servizi sinergici e all'altezza delle aspettative di un
pubblico sempre piu esigente e consapevole.

A loro volta, i gestori delle stazioni di servizio, con l'introduzione di tale Offerta,
potranno divenire un hub di mobilita e convenienza, e soprattutto potranno
modernizzare e ristrutturare la loro rete secondo standard eco-compatibili e criteri
ambientali. Allo stesso tempo avranno maggiore controllo sui costi e potranno gestire
piu efficacemente la spesa per gli approvvigionamenti sfruttando tariffe competitive, e
usufruiranno di maggior fidelizzazione dei clienti, riduzione dei rischi di frode,
miglioramento dell'accessibilita e praticita per |'utente e minor gestione dei contanti.

Grazie a tali servizi ITA.CA. SPA potra a sua volta pianificare gli acquisti di
carburante in anticipo, tenendo conto delle fluttuazioni di mercato a vantaggio dei
propri Clienti, mantenendo allo stesso tempo sotto controllo i costi .
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»> ANALISI DELL'INIZIATIVA

- combinato al giudizio del comitato di validazione composto dall’ANGEL INVESTOR titolare della relazione, 'ANGEL INVESTOR specialista della Fases4 del sistema di accelerazione (EQUITY
CROWDFUNDING) e dai Managing Directors di ACCELERAHUB. Fulcro analitico é la triade di Angel Bot: ANGEL-IKA — METIS 2.0 E KASSANDRA 3.0 che compongono le soluzioni di IGI GROUP per il

mercato del private equity, strumenti in grado di svolgere un ruolo predittivo sull’evoluzione del progetto realizzando una concreta mitigazione del rischio di investimento.
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VALIDAZIONE DEL PROGETTO IMPRENDITORIALE ™
-CAVEAT -

La validazione della proposta per la ricerca di capitali attraverso strumenti collettivi come equity crowdfunding viene effettuata attraverso il sistema di GenAl - di proprieta di I1GI INVESTIMENTI GROUP
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VALIDAZIONE DEL PROGETTO IMPRENDITORIALE ™

Accelera Hub, nell'ambito della FASE 4 dello SDA22 dedicata al crowdfunding, valida i progetti imprenditoriali, analizzando i punti di forza e i dati critici, il posizionamento sul mercato e le prospettive future

provvedendo alla Determinazione del valore inerziale aziendale mediante il sistema di Intelligenza Artificiale denominato ANGEL-IKA all'inizio del percorso di accelerazione. Si provvedera ad aggiornare la

valorizzazione prima del lancio della campagna di equity crowdfunding.
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Investment, valuation and risk thesis (1)
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L'analisi di ITA.CA. SPA effettuata dal software ANGEL-IKA ha
determinato un valore di cessione dell'azienda pari a 517,2
Euro/Mio a fronte di Euro 5.000.000 di equity richiesta. Questo
valore é stato stabilito come base di analisi e pre-diagnostica per
attrarre capitali di finanziamento e di investimento.

La valutazione del progetto dell’Applicazione ITA.CA,,
(denominata provvisoriamente «/ITACARD ALL INCLUSIVE -
NOE» ) viene stimato per un valore di 15 Euro/Mio con un
EBITDA di 3 Euro/Mio a regime, a fronte di un entreprise value
inerziale della societa ITA.CA.SPA pari a 517,2 euro/mio.

Questo dato evidenzia che il livello di rischio associato
all'operazione in oggetto e relativamente basso, rispetto alle
operazioni di private equity, in cui il rischio di perdite finanziarie &
generalmente piu elevato.

Il risultato che fornisce ANGEL-IKA viene utilizzato, nelle slide
successive, come presupposto per lo sviluppo del piano di
sostenibilita dell'investimento e del piano industriale evolutivo
dell’azienda.

e
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VALIDAZIONE DEL PROGETTO IMPRENDITORIALE ™

Accelera Hub, nell’ambito della FASE 4 dello SDA22 dedicata al crowdfunding, valida i progetti imprenditoriali anche analizzando la sostenibilita finanziaria dell’operazione e della capacita di remunerare il capitale. Il

ACCELERA

giudizio espresso sulla sostenibilita tecnica dell'iniziativa & determinato mediante il sistema di Intelligenza Artificiale denominato METIS 2.0. Si provvedera ad aggiornare la valorizzazione prima del lancio della

campagna di equity crowdfunding.

PRINCIPALI ASSI DI INTERVENTO GESTIONALI » L'analisi multivariata dinamica di Metis 2.0 applicata a ITA.CA. SPA,
_ MIGLIORAMENTO DELL’ENTERPRISE VALUE - ¥ combina l'intelligenza artificiale dei software di |Gl INVESTIMENTI
GROUP con la valutazione istantanea effettuata dall’ANGEL INVESTOR
VALUATION - Metod - o o . .
i _} di ACCELERAHUB dedicato all'impresa in oggetto.
gg‘:ﬁ‘;‘: 1.000.000.000 Ep— —— .
: o 4 CE o250 » |l tasso di crescita registrato oscilla tra il 47,66% e il 27,64% nel
s quinguennio 24-28 portando la crescita dei ricavi dell’azienda da 126,2
e euro/mio a 384,8 euro/mio.
ot 250.000.000 -
, . . ; . » Gli algoritmi di analisi hanno ricevuto I'aggiustamento manuale dei
SCORECARD  CHECKLIST ~ VENTURE DCFWITHLTG DCFWITH 1G.l. ) ) L. ) . L. . ,
oAl MULTPLES - NVESTHEAT rating di posizionamento e di default nei mercati di riferimento, nonché
o dei tassi di sviluppo e benchmark, determinando come risultato finale la
o B BN valutazione della sostenibilitd degli investimenti che I'impresa intende
Ricavi delle Prestazioni 126.237.569  173.854.195 229.399.165 301.498.651 384.835.393 . . i . . i . i . i .
Tasso i cresla YOV ggss e mgm mAs 76 sostenere e l'indicazione dei principali assi di miglioramento del
Incremento Ricavi da miglioramento prodotti e servizi 10.549.960 13.398.431 17.015984  21.610.271 27.445.008 g g Bl\F
Incremento Ricavi da miglioramento della profondita del prezzo dei prodotti/servizi sub 1 7.799.874 9.749.829  12187.270  15234.067  19.042.558 markEtlng N ConsegUIbIIe
Incremento Ricavi da miglioramento dell'efficacia Organizzativa ed efficienza di processo 2.975.191 3.272.660 3.599.870 5.759.731 6.335.606
Incremento Ricavi da miglioramento della capacita distributiva 6.731.123 7.875.402 8.426.667 9.016.520 9.647.661 g I g g g g g g g
Incremento Ricavi da miglioramento della efficienza comunicativa 5.060.304 5.616.929 5.841.597 6.075.251 6.318.251 > ” SIStema_ conse_nte Iln?tradamento_degll assl C.|| azione Clon.S|g.||at| per
Incremento Ricavi da Miglioramento della qualita del risorse umane dedicate all'attivita di vendita 7.627.116 7.703.375 8.473.581 14.403.647 14.547.659 IIEIa bOI’aZIone d| un bUSII’]eSS plan qUII’lquennale N gl'adO d| m|g||0rare N
faceeens T SIE| SRIGS| Mool TR SRME maniera significativa l'entreprise value aziendale inerziale.
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VALIDAZIONE DEL PROGETTO IMPRENDITORIALE

Accelera Hub, nell’'ambito della FASE 4 dello SDA22 dedicata al crowdfunding, valida i progetti imprenditoriali anche analizzando la proiezione gestionale futura dell'impresa su un orizzonte ciclico di dieci anni. Il

giudizio espresso sull’evoluzione prospettiva della gestione nell’arco decennale & determinato in via predittiva mediante il sistema di Intelligenza Artificiale denominato KASSANDRA 3.0. Si provvedera ad

aggiornare la valorizzazione prima del lancio della campagna di equity crowdfunding.

Analisi e proiezione conto economico gestionale a dieci anni (4)

EVOLUZIONE FCFO
(Free Cash Flow From Operation) originato dalla gestione caratteristica

2033

2032
2031
2030
2029 6.480.428
2028 5.836.812
2027 5.248.835

2026 4.712.550

9.706.267

2025 4.224.286

2024 2.193?/

2023 2.090895

2.000.000 4.000.000 6.000.000 8.000.000 10.000.000

-
s ACCELERA

e L ]
LT} ponderate con Al proprietaria

12.000.000

Le proiezioni economico patrimoniali sono state effettuate utilizzando il sistema proprietario di intelligenza artificiale generativa e predittiva per analisi di bilanci aziendali e proiezioni evolutive di |Gl
GROUP denominato «Kassandra 3.0». | presente documento & parte integrante del Business Plan realizzato da ACCELERAHUB dove vi sono indicate le assumption alla base delle proiezioni

6

Con Kassandra 3.0 Accelera elabora le proiezioni decennali
economico-finanziarie-patrimoniali di ITA.CA. SPA
sviluppando un‘analisi predittiva di bilanci aziendali e
proiezioni evolutive con un orizzonte temporale decennale.

Il sistema consente di calcolare in maniera analitica gli asset
gestionali di flusso e di patrimonio correggendo i risultati sulla
base del track record comportamentale storico e di
reputazione digitale del gruppo proprietario e del
management che amministra I'impresa.

| risultati ottenuti vengono poi sottoposti ad un confronto
diagnostico delle azioni qualitative previste nel business plan
dell’'azienda apportando gli override ritenuti opportuni dai Top
executive dell'azienda.

Il sistema esperto tiene conto dei cicli operativi economici
della specifica industria aggiustata per il rischio paese.

10
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ANALISI DEL MERCATO
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Nessuno ormai puo fare finta di nulla rispetto al voto storico del Parlamento Europeo che con
339 voti a favore e 249 contrari, ha dato il via libera alla misura piU discussa del pacchetto Fit for
55, il cui obiettivo rimane quello di ridurre le emissioni di gas serra dell'insieme dei Paesi membri
dialmeno il 55% entro il 2030 e di raggiungere la neutralita climatica nel 2050.

La misura riguarda lo stop alla produzione delle auto con motore a combustione interna (benzina
o diesel) dall'anno 2035, anche se diversi Paesi stanno cercando un compromesso per questa
data.

Una soluzione emergente per risolvere le problematiche di migliaia di Distributori di carburante
in Italia € convertire in parallelo in stazioni di ricarica per veicoli elettrici e ibridi e affidare servizi
multitasking del settore, aspettando anche lo sviluppo di propulsione a idrogeno e i
biocarburanti.

ITA.CA. SpA con il suo Management ha pensato di sfruttare strategicamente le infrastrutture
esistenti, facilitando la transizione verso la mobilita elettrica. Le stazioni esistenti potranno cosi
ospitare anche grandi batterie di accumulo e servire da punti di scambio per la ricarica pubblica e
privata e soddisfare la crescente domanda degli anni a venire. Ma ITA.CA. & andata oltre ed ha
pensato anche di realizzare una carta di rifornimento — che sia carburante o energia elettrica —
unito al noleggio giornaliero.

ITA.CA. SpA sta cogliendo con decisione la sfida della trasformazione e non solo si adatta al
cambiamento ma cerca di precederlo, posizionandosi strategicamente come facilitatore nella
transizione energetica, ma anche grande propulsore nel ripensare all'auto nel suo utilizzo e nel
concetto di proprieta, che andra necessariamente a scemare, per dare sempre piU spazio al
noleggio, al car sharing di quartiere e al pay-per-use.

12
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ANALISI DEL MERCATO

L'evoluzione delle fonti energetiche dal 2010 al 2050

e

Fonte: World E Outlook 2022, lea - Int tional E A CCUS=carb ture, . 0 _c c
e e carbon capiire Nello sviluppo del progetto va tenuto conto della transizione energetica, tesa a
T res ) CAASR ) ridurre le emissioni in atmosfera , anche attraverso I'adozione di motorizzazione
ey | |ettrica. Tale strategia potrebbe impattare in buona misura (ma non totalmente)
Total energy supply 542 592 624 673 708 740 100 100 100 08 0.6 sul ruolo della distribuzione dei carburanti.
Renewables a5 69 74 116 169 215 12 17 29 5.2 38
Secondo I'Opec, la domanda di prodotti petroliferi per il trasporto stradale, ossia i
combustibili (benzina, diesel), non solo non si ridurra, ma perfino crescera ancora
: nei prossimi 10 anni arrivando ad un picco di 126 milioni di barili al giorno entro il
h _ 2045, rispetto ai 99,6 milioni di barili al giorno del 2022 ed e anche previsto il
Traditional use of biomass 25 24 24 20 19 18 4 3 2 -23  -11 . i o L.
Nuciear o 2 » » & % s s e 21 1s | raddoppiodelladomanda di combustibiliaeronautici
Unabated natural gas 115 139 146 150 147 147 23 22 20 0.3 0.0
Natural gas with CCUS 0 0 0 1 2 3 0 0 0 8.1 6.5
Oil 173 172 183 197 198 197 29 29 27 0.8 0.2
Unabated coa s 17 s s w2 2 15 a0 a4 | In conclusione, secondo le previsioni dell'Opec, che a livello di trend sono
= — 2222 7| confermate dell'agenzia dell’Onu lea, il mondo utilizzera i combustibili provenienti
Tabella 6. L’evoluzione del numero dl autoalivello mondialeda12021 a12045 dal petrollo ancora ne| prOSS|m| 25 annl (VEdI tabe”a aumento auto)
Number of passenger cars, 2021-2045 millions
Growth
2021 2025 2030 2035 2040 2045 2021-2045 | || progetto di ITA.CA. SpA, denominato provvisoriamente «ITACARD ALL
NS 43.6 INCLUSIVE - NOE> si rivela una mossa previdente in un contesto in cui, nonostante
OECD Europe 259.8 265.5 265.5 265.2 263.5 261.2 1.5 o . . . o . o o ] .
T v T[S P S 5 SiTE S mw la transizione verso I'energia pulita, la richiesta di combustibili fossili & prevista in
OECD 637.4 6443 6567  669.4 6761 6787 41.3 crescita per i prossimi decenni. Sembra un paradosso dell'era moderna: proprio
hi 198.1 46. 119 5 408. 440.9 42.7 . . . .
i S . s ; == mentre |'elettrico guadagna strada, il vecchio motore a combustione potrebbe
India 34.8 48.1 71.5 102.4  138.8 174.7 139.9 _ ) i o .
Other Asia 835 1021 1370 1755 2155  254.5 170.9 ancora ruggire forte, ma ITA.CA. grazie alla sua strategia lungimirante sara pronta
Russia 38.3 378 386 389 38.7 38.5 0.2 ad ogni evenienza del mercato, sfruttandone le opportunita.
Other non-OECD 232.8 262.5 304.1 348.9 397.5 450.4 217.6

Non-OECD 587.5 697.3 863.1 1,033.8 1,198.4 1,358.9 771.5

13
1,341.6 1,519.8 1,703.2 1,874.4 812.7
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ANALISI DEL MERCATO

FIGURA 6 | Principali preoccupazioni verso gli EV (Italia)
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Le tendenze del settore sia per quanto riguarda il noleggio di autovetture , che le
carte di rifornimento, nonché la necessita di maggiori infrastrutture per la ricarica ,
sono tutte a favore del progetto di ITA.CA..

= || Global Automotive Consumer Study 2023 realizzato da Deloitte afferma che
I'autonomia del veicolo elettrico, i tempi di ricarica e la scarsa diffusione delle
colonnine sono ancora le tre principali problematiche sentite dagli intervistati
rispetto al possesso di auto elettriche. Comunque il 70% degli italiani sta
ponderando il passaggio a un veicolo elettrico (Bev o ibrida plug-in) entro i
prossimi 24 mesi).

= Secondo un recente studio realizzato da Market Research Future, entro il 2030 il
valore del mercato mondiale dell’'ev-charging, legato alle infrastrutture di ricarica
e alla loro installazione, raggiungera un valore stimato intorno ai 165, 5 miliardi di
dollari con un tasso di crescita annuale composto del 38,5% nei prossimi 7 anni.

= Sj stima inoltre che il mercato globale delle carte di carburante o energia
raggiungera 10,39 miliardi di dollari entro il 2027 con un CAGR del 5,8% .

» Un’indagine realizzata da ANIASA e Dataforce nel 1° trim 20224 rappresenta un
significativo aumento nel noleggio a breve termine del 71,13% che € composto
per il 35,2% delle auto elettriche e per il 55,3% delle auto ibride plug-in. La crescita
e stata in parte alimentata dall'ottima performance dei veicoli commerciali a
lungo termine, che hanno visto un aumento del 33,83%.
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CLUB DEGLIINVESTITORI

| valori numerici che emergono da Angel-ika e Metis 2.0 indicano un valore di

cessione dell'azienda ITA.CA SpA di 517,2 euro/mio, con un Equity richiesta di Euro
5.000.000.

Questo valore, concepito come leva per finanziamento e investimenti, suggerisce un
potenziale Return On Investment (ROI) interessante.

Nel periodo 2024-2028, il tasso di crescita dei ricavi, oscillante tra il 27,64% e il
47,66%, prevede una significativa espansione, portando i ricavi da 126,2 euro/mio a

384,8 euro/mio .

Questi dati rivelano un potenziale di crescita notevole per |'azienda, con un aumento
significativo del valore di cessione e un solido tasso di crescita dei ricavi per il
quadriennio 2024-2028.

Inoltre, per valutare un possibile rendimento atteso, € importante sottolineare come
il settore del consumo dei petroli registri un Compounded Average Growth Rate
(CAGR) ovvero una crescita media del 5,56% annuo, rappresentando un elemento
aggiuntivo di crescita per I'azienda ITA.CA SpA.

Se il CAGR del 5,5% si riflette sulle prospettive di crescita dell'azienda, puod

contribuire in modo significativo al rendimento atteso per gli investitori nel settore.
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Fit for 55

Delivering the European Green Deal

ITA.CA. SpA si distingue nel settore del mercato dei prodotti petroliferi per la sua consolidata esperienza,
dimostrando un'approfondita competenza, diligenza e capacita di innovare il business in ottica di sviluppo
tecnologico.

Il servizio ITACARD ALL INCLUSIVE NOE mira ad offrire una soluzione integrata e flessibile per il rifornimento e
la mobilita, unendo le opzioni di pagamento e noleggio per veicoli a combustione, elettrici e ibridi. La stazione di
servizio diventa cosi un hub multifunzionale dove i clienti possono noleggiare un'auto mentre la loro si ricarica.
Questa innovazione vuole migliorare I'esperienza del cliente, offrendo comodita e riducendo i tempi di attesa.
Per i gestori, rappresenta 'opportunita di modernizzare le stazioni di servizio secondo criteri eco-compatibili e di
aumentare la fidelizzazione dei clienti, oltre a beneficiare di un maggiore controllo sui costi e una riduzione della
gestione dei contanti.

Per sostenere il progetto e I'espansione di ITA.CA SpA, si prevede la creazione di un Club di investitori, che
giochera un ruolo chiave nel finanziare l'iniziativa.

La crescita prevista, supportata da un solido piano di investimenti e dall'innovazione tecnologica, offre
potenziali rendimenti interessanti per gli investitori attraendo un ampio spettro di investitori.

Le principali categorie di investitori a cui I'operazione si rivolgera sono:

1)  Club Investitori Accelera Hub;

2) FondidiInvestimento in Innovazione Tecnologica;

3) Fondazioni e istituti di ricerca, interessate allo sviluppo e all'innovazione nel settore dei carburanti e
disposte a sostenere progetti di ricerca e sviluppo;

4) Aziende di energia e utilities e settore energetico, interessate a innovazioni nel campo dei carburanti e
della gestione dei rifornimenti.

5)  Fornitori attuali e potenziali di ITA.CA SpA;

6) Partner strategici di ITA.CA SpA;

7)  Gli utenti della piattaforma.
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VANTAGGI DELL'OPERAZIONE

5 ITA.CA.spa
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ltaliana Carburanti
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Innovazione nel settore: Questi servizi permettono ai gestori delle flotte di avere un maggiore controllo
sui costi e di gestire piU efficacemente la spesa per il rifornimento, semplificando attraverso I'uso di carte
la semplificazione dell’'amministrazione, diminuendo anche I'uso di contante.

Potenziale di crescita: Con un finanziamento adeguato, Itaca Spa espandera rapidamente la sua
presenza nel mercato e acquisira una quota significativa del settore, aumentando cosi il suo potenziale di
crescita e di redditivita.

Benefici per i clienti: il progetto offre benefici tangibili ai clienti B2B, consentendo loro:
¢ deducibilita del rifornimento: recupera I'lVA per imprese e liberi professionisti;
% Cartarifornimento per fattura elettronica: sistema di fatturazione elettronica integrato;
¢ Sconti sul rifornimento e altri servizi compresi presso tutti i distributori abilitati;

Fidelizzazione dei Clienti: Le carte rifornimento possono incentivare la fedelta dei clienti grazie a
programmi di sconti e premi, che accumulano punti o cashback ogni volta che si utilizza la carta.

Sostenibilita ambientale: Un maggiore controllo e ottimizzazione dei rifornimenti di carburante
contribuira a ridurre gli sprechi e le emissioni di carbonio associate alle operazioni di trasporto,
promuovendo cosi la sostenibilita ambientale.

Diversificazione del portafoglio: Per gli investitori, il finanziamento di un progetto innovativo come
quello proposto da Itaca Spa rappresenta un'opportunita di diversificazione del portafoglio e di
esposizione a settori ad alto potenziale di crescita e redditivita.

In sintesi, |'operazione proposta offre |'opportunita di investire in un progetto innovativo con un forte
potenziale di crescita, benefici per i clienti e impatti positivi sulle operazioni aziendali e suII'ambientel.9
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