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Agenda

❑ Overview

❑ Business plan 2023-2027 (ABSTRACTS DI ESTREMA SINTESI)

❑ Piano di investimenti

❑ Andamento Settore Economico
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TERMSHEET CPL - PERCORSO DI ACCELERAZIONE
PRIMO MESE SECONDO MESE TERZO MESE II TRIMESTRE III TRIMESTRE  

IV TRIMESTRE

❑ Realizzazione TERMSHEET
      ERR – BPLAN MASTER

❑ «Finanza Ponte a supporto fasi 
«3-4-6» su banche ed altri 
intermediari finanziari cd: 
FINTECH IFIS FINTECH, OPYN,, MCC FAST, 

CREDIMI, ENEL X , OCTOBER, IGEA DIGITAL BANK

❑ Finanza scopi produttivi e supporto fase «5» con  Banche tradizionali con sede 
in Italia  

Roll-out

❑ SVILUPPO COMMERCIALE 
ACCELERA (INCLUDE GARE E APPALTI e MATCHING 

INTERNO TRA AZIENDE ACCELERATE)

Roll-out❑      CLUB INVESTITORI ACCELERA 

Roll-out

❑ PRIVATE EQUITY RESEARCH
❑ IGI INVESTIMENTI GROUP
❑ CRIPTOLENDING
❑ INNOVATECH

Roll-out

REDAZIONE Q1 – Q2 – Q3 – Annual Report1
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❑ Rinnovo attività con integrazione 
documentale

NO ACTION

2)bis
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Overview

MO.GI SPA è un azienda nata nel 1993 ed è attiva nel settore di costruzioni e ristrutturazioni specializzata nei servizi rivolti 
verso le P.A.

Nell'ultimo triennio l'azienda ha sfruttato le opportunità derivanti dalle agevolazioni statali ed ha avviato i cantieri di lavoro con 
eco-sisma bonus posizionandosi principalmente in Abruzzo. 

Oggi l'azienda in vista di chiusura di tutti cantieri contrattualizzati sta ritornando al core business e partecipa a gare&appalti 
della Pubblica Amministrazione con il focus sulla riqualificazione energetica degli ospedali e delle ASL. 

L'azienda generà un fatturato di circa 5 milioni di euro e crea posti di lavoro per oltre 160 famiglie. 

Il focus attuale è di investire le risorse per patrimonializzare l'azienda e per adottare le nuove tecnologie disponibili sul mercato 
di riferimento per ridurre gli sprechi derivanti dall'edilizia e ridurre l'impatto ecologico.
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TOP PLAYERS DEL MERCATOCONSISTENZA DEL MERCATO

VANTAGGIO COMPETITIVO VALORE DISTINTIVO 
<

• WEBUILD GROUP
• SALINI COSTRUTTORI SPA
• CIPA SPA

Matrice del mercato di riferimento

• FOCUS SU SETTORE SPECIFICO ( SANITA')
• FORMAZIONE TECNOLOGICA DEL PERSONALE
• VALORIZZAZIONE DELL'ECONOMIA LOCALE

• I dati Cresme, dimostrano un mercato che ha registrato oltre 232 
miliardi di investimenti nelle costruzioni nel triennio 2020-2022.

• Mercato che in Italia ha creato 460mila in più nel 2022 rispetto 
al 2019.

• l'apporto sul Pil dato dalle costruzioni sale al 13,9%: il più alto 
in Europa e il secondo fra i paesi occidentali.

• STRUTTURA DI COSTO COMPETITIVA
• DOMANDA DI MERCATO IN COSTANTE CRESCITA
• NUOVE TECNOLOGIE
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 LE 7 P DEL MARKETING VALORE DEL CLIENTE 

� PRODOTTO settore di costruzioni e ristrutturazioni. Focus su biomateriali.

� PREZZO Prezzi in linea con i trend di mercato di riferimento

� PROCESSO Processi ben delineati con particolare focus sugli sprechi.

� DISTRIBUZIONE Presenza capillare sul territorio in cui opera

� ORGANIZZAZIONE Organizzazione snella ma con grandi capacità di adattamento al mercato

� PERSONALE Personale altamente formato

� COMUNICAZIONE sito internet e pubblicità sui cantieri riescono a comunicare bene il posizionamento dell'azienda

Struttura competitiva dell’azienda
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PRINCIPALI ASSI DI INTERVENTO  GESTIONALI 
–  MIGLIORAMENTO DELL’ENTERPRISE VALUE  - 
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Business Plan 2023-2027

MO.GI. SPA
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Premessa (1)
Il presente documento, coerente al piano tattico già in implementazione, ipotizza un’ambizione dell’attuale gruppo imprenditoriale 
finalizzata a diventare leader nel settore di riferimento.

Vengono, in ogni caso, riportati i risultati dei nuovi assi di miglioramento individuati nonché la distribuzione di canali alternativi allo 
scopo di evidenziare da subito l’impatto operativo sulle revenues.

Il modello di sviluppo dei nuovi canali di business è in coerenza con il Piano industriale di sviluppo quinquennale in corso di 
elaborazione da parte del gruppo imprenditoriale e che potrebbe condurre alla seguente evoluzione di sintesi. 
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Premessa (2)
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I risultati attesi (1)



13

I risultati attesi (2)
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I risultati attesi (3)
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I risultati attesi (4)
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I risultati attesi (5)
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I risultati attesi (6)
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I risultati attesi (7)
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I risultati attesi (8)
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I risultati attesi (9)
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I risultati attesi (10)
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I risultati attesi (11)
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Piano di investimenti



25

Piano di investimenti
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Piano di investimenti
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Piano di investimenti
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Piano di investimenti
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Andamento Settore Economico (1)
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Andamento Settore Economico (2)
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Andamento Settore Economico
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Andamento Settore Economico
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Andamento Settore Economico
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Andamento Settore Economico
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Enterprise Value ricalcolato con azione di ACCELERAHUB 



Documento a cura di:

direzione@accelerahub.com

+39 06 86356407

FOLLOW


